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consultoria = formacién = seleccién

Internacionalizacion

Aceleracion del proceso de internacionalizacion/exportacion de las Pymes

Entendemos que ya se cumplen los requisitos necesarios de tipo administrativo, es
decir, producto, potencial, mercado, precios, produccion, logistica, incoterms,
patentes, etc. Ahora en XTRAVEN nos centramos en lo realmente importante:

- Localizacion masiva de potenciales cualificados en pocos minutos
en cualquier pais del mundo.

- Filtrados por multiples criterios (facturacion, sector, equivalencia, etc.)

- ldentificacion directa de decisores. Localizacion decisores intermedios.

- Formacion en estrategias de acercamiento efectivas y no invasivas.

- Depuracién comercial de las comunicaciones (email, teléfono)

- Perfil del decisor en minutos antes de cualquier interaccion para
contribuir al éxito en la negociacion con dicho decisor:

o Identificacion de su caracter en los negocios: como es 'y codmo se
comporta en las relaciones profesionales.

o Que le impulsa/gustay que le frena/disgusta en las
negociaciones con proveedores y partners.

o Incluye: argumentos de venta que le agradan, como hacerle una
demostracion, como comunicarse, como negociar, Ccomo
programar una reunion, como llamarle por teléfono, como
enviarle un email, como negociar, como discutir precios con él,
como hacerle seguimiento y hasta cémo decirle que no.

- Opcional : Seleccion de talento :
Sales Export Manager, Area Export Manager, etc.
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